РЕЗЮМЕ
Ищу должность: генерального, коммерческого, исполнительного директора, представителя компании,  руководителя департамента продаж. 
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Семенов Валерий Викторович. 

Год рождения: 27 февраля 1956 г. 

Женат, двое детей.

2. Образование:  

1973-1979 - Московский Институт Тонкой Химической Технологии им. М.В.Ломоносова, специальность «Процессы и аппараты химической технологии и химическая кибернетика»)

1990 - кандидат технических наук в ГОСНИИ Хлорной Промышленности.

2005 - Сертифицированный специалист по продукции WEIMANN (скорая медицинская помощь)

3. Квалификация:  

3.1. Значительный опыт организации функционирования всех структур торговых и торгово-промышленных компаний с нуля, в том числе СП. 

3.2. Владение требованиями европейских стандартов и требований GMP применительно к производствам медицинской техники и оборудования для фармакологических производств. Опыт куририрования производственных процессов вышеуказанных производств.
3.3. Знание особенностей рынка медицинского оборудования. Постоянная клиентура, устойчивые связи с регионами на уровне главврачей и департаментов здравоохранения.

3.4. Знание технических характеристик и ценовых показателей  сложной аппаратуры ведущих производителей по направлениям: Рентгеновское и КТ, Лабораторное оборудование,  Стерилизация, Мониторинг,  Очистка крови,  УЗ-системы, Реанимация

3.5. Организация специализированных выставок в России и за рубежом.

4. В настоящее время: 

ООO «ДиаПарк» (импорт и оптовая торговля медицинской техникой). Директор по развитию. Выявление приоритетных направлений импорта. Контакты и взаимодействие с компаниями-производителями. Организация продвижения новой продукции на российском рынке. Организация и контроль осуществления продаж компании по государственным торгам.

5. Предыдущая работа: 

2005-2009  - ООО «ДиаПарк». Генеральный директор. Организация функционирования структур компании. Административное руководство компанией. ВЭД. Валютные операции.
2003-2005 - ОАО «ФАРМЛИЗИНГ»-«DGM Pharm-Apparate Handel AG». производство, импорт и оптовая торговля медицинской техникой. Руководитель департамента продаж медицинского оборудования. Оценка основных производств медицинской техники КНР на предмет соответствия европейским стандартам и возможности размещения заказов. Организация СП, размещение заказов, курирование качества производства техники для оснащения ЦСО и фармакологических производств. Продвижение на российский рынок продукции компании: регистрация и испытания продукции, рекламная компания, развертывание дилерской сети. 

2001-2003 - ЗАО «АКОРТА»,   продажа импортного и отечественного медицинского оборудования. Коммерческий Директор. Ценообразование, планирование сбыта. Организация и контроль работы менеджеров. Отлаживание механизма участия в государственных торгах. Маркетинг. Реклама продукции, участие в специализированных выставках. 

1998-2001 - Производственно-торговая фирма «СТАМ». Коммерческий Директор.  Стратегия коммерческой деятельности; планирование; маркетинг. Организация и контроль сбыта продукции через оптовые и  розничные сети торговли. 

1991-1998 - Представительство «EAST MANAGEMENT Co.» (США), импорт высокотехнологичного промышленного, коммуникационного и компьютерного оборудования. Должности: Торговый Представитель. Заместитель Главы Представительства. Представительская деятельность. Взаимодействие с МВЭС и отчетность деятельности представительства в России.  Анализ тенденций рынков сбыта. Определение направлений и курирование функционирования представительства и дочерних российских компаний с учетом изменений законодательства РФ в области деятельности нерезидентов и ВЭД. Определение политики ценообразования. Координация и контроль исполнения сделок дочерними компаниями. 

1979-1991 - ГОСНИИ Хлорной Промышленности. Инженер – младший научный сотрудник, научный сотрудник. Поисковая научная работа по линии Академии наук ( интенсификация массообменных процессов химической промышленности и в смежных областях). Разработка новой реакционной аппаратуры и внедрение ее на производствах хлорной, азотной промышленности и ВПК. 27 печатных трудов, 8 авторских свидетельств. Золотая медаль ВДНХ за создание нового класса химической аппаратуры.

6. Личные качества и профессиональные навыки:

· Эрудиция. Аналитические и логические способности. Легкость в усвоении новых знаний.

· Трудолюбие. Целеустремленность. Требовательность к себе и подчиненным. 

· Высокая коммуникабельность, опыт проведения переговоров на любом уровне. 

· Ответственность. Организаторские способности. Опыт руководства подразделениями и компаниями. Умение принимать решение в нестандартных и критических ситуациях.

· Вредных привычек не имею.

7. Иностранные языки: английский (коммерческая, научная и техническая документация. Чтение и перевод). 

8. Компьютер: уверенный пользователь операционных систем Windows, Mac  и Linux. Офисные программы, текстовые редакторы, электронные таблицы. 1С: Предприятие, Торговля-склад, Зарплата-Кадры. Интернет-банк.
9. Хобби: Спортивный и экстремальный туризм. Историческая реконструкция. Бардовская песня.

Контактные телефоны: 
8-916-910-4433 мобильный. 
(495) 387-0567 домашний: (с 1700  до 2300).

 e-mail: Samium50@rambler.ru

