                                                    Резюме

                   Дьяченко Николай Николаевич. Дата рождения 06.03.1969.

Постоянное место жительства: г. Новосибирск

Имею два высших образования (дипломы государственного образца): 

· Высшее медицинское (НГМИ 1989-1995гг, леч.фак.). 
· 2-е, высшее экономическое (Сибирский университет потребительской кооперации, заочное отделение факультета «Экономика и управление на предприятии», 1999-2002гг.).
· Прошёл обучение в Международной школе бизнеса Mercuri International в г. Москве, по окончании получил сертификаты “Effective Sales Work” u “How to Negotiate Successfully”.

Работаю в фармбизнесе с 1994 года. Хорошо ориентируюсь на рынке Западной Сибири. Знаю рынок Сибири и Дальнего Востока.

Работал в следующих фармацевтических фирмах:

1994-95гг. ТОО СП «Новосибирское соглашение», зам. директора по фармдеятельности. 

1995г    АОЗТ «Россиб-Фармация», региональный менеджер.

1996-98гг. Российско-Швейцарская фармкомпания ООО СП «Сурамед», национальный дистрибьютор продукции медицинского назначения, г Москва. 

Занимаемые должности:

1996г. Региональный представитель, менеджер оптовых продаж.  

1997г. Управляющий продажами по Сибири (крупный и мелкий опт, в подчинении два торговых представителя, два региональных менеджера и один мед.представитель).

1998г. Зам. Директора филиала в г Новосибирске. В конце 1998г «Сурамед» прекратил торговую деятельность вследствие национального финансового кризиса. 

1998-2001г. Региональный менеджер по Западной Сибири ЗАО «Верофарм». По результатам за 1999г  являюсь одним из лучших специалистов по продажам в регионе.

С февраля 2001г. по август 2002г.  Генеральный директор дочерней фирмы одного из столичных фармацевтических дистрибьюторов (ООО «Полифарм НС» факт. прекратило деятельность с 10.10.02. по решению головной компании). Направления: Медикаменты, парафармацевтика, БАДы, лечебная косметика и парфюмерия. Мною осуществлялось антикризисное управление, которое не было завершено из-за ухудшения экономического положения головной компании. Было создано отличное сбытовое подразделение, обеспеченное инфраструктурой и коммуникациями.

С 01.10.02. Временно трудоустроился в НФ «Компания «Интермедсервис» г. Москва на должность медицинского представителя. Занимался продажами стом., мед., и реабилитационного оборудования. В связи с отсутствием перспектив карьерного роста и достойного заработка уволился по собственному желанию (20.12.02.), т.к. по условиям устной договоренности после 3-х мес. работы компания обязывала подписать договор с неприемлемыми для меня условиями. 

 . 
 Семейное положение: женат, имею двоих детей.

Личные качества: Инициативен, энергичен, ответственен, умею аналитически и стратегически мыслить, способен вести переговоры на любом уровне, легко обучаем, английский можно реанимировать (в СА, 1987-89гг., специалист по радиоперехвату группы НАТО, категория – мастер).

Качества руководителя: способен организовать, реорганизовать деятельность предприятия, давать экономическую оценку и прогноз деятельности, осуществлять антикризисное руководство в компании, требователен, справедлив. Способен создать и возглавить эффективную команду. 

Имею большой опыт в области продаж:

· Повышение объема продаж в условиях жесточайшей  конкуренции на фармрынке;

· Увеличение сегмента рынка компании, в том числе и за счет близлежащих регионов, создание сети дистрибьюторов разного уровня с различными видами условий поставки;

· Создание и внедрение маркетинговых программ, основанных на известных маркетинговых рычагах, в т.ч. стимуляции персонала отдела продаж;

· Продвижение новых брендов и ТМ на всех уровнях (производитель-опт-розница), включая личные продажи оптовикам различного уровня, рекламу на ТВ и радио и организацию промоушн-команд. Наиболее яркие достижения в области продвижения: лично мною впервые в Сибири были совершены сделки по бренду НУРОФЕН и фармпродукции ТМ ВЕРОФАРМ до начала каких-либо рекламных мероприятий, в последствии эти сделки приобрели постоянную основу и до сих пор являются очень известными в Сибири. 

Ищу работу с достойной оплатой (от 1000 $). Рассмотрю предложения (в т.ч. смена вида бизнеса и т.п.) на руководящие должности в перспективных компаниях и направлениях. Могу создать представительство, филиал, дочернюю компанию.

В собственности есть компьютер, автомобиль (Toyota Corona), домашний и мобильный телефоны.

Жду Ваших предложений: тел/факс в Новосибирске (3832)53-84-87; 13-33-49

E-mail: nickolay@online.nsk.su
